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ATP 

Los pasos siguientes describen el proceso Available to Promise

Configuración anterior

1. El tiempo de manejo (en días) del almacén. Es el tiempo que debe ser agregado como un
    tiempo de espera, en el cálculo de la fecha de entrega prevista cuando se ejecuta el ATP. 

2. Cliente por defecto para enviar. Tiempo de envío



Procedimiento

Available-to-promise (ATP) es una función de negocio que ofrece una respuesta a las 

consultas de pedidos de clientes, en base a la disponibilidad de recursos. 

Ejemplo, este estilo no tiene ninguna acción o disponibilidad 

Luego, cuando el usuario realiza un nuevo pedido del cliente, debe ser completado con la fecha 
de entrega solicitada y las cantidades por color - tamaño.

Con la opción "Ver informe de ATP, overall details" Vamos a visualizar las cantidades ATP 
para la fecha límite específica.



Nada se plantea como entrante (adquisición o de producción) o salientes (pedidos de cliente) 



Si una orden de compra se coloca por el estilo 

Cuando se ejecuta el ATP se muestra como una transacción de entrada. 



Si se crea un nuevo pedido de venta, vamos a visualizar la cantidad de ATP y la fecha de 
entrega prevista según las órdenes de compra y de venta existentes para el item.

El usuario puede prometer las 30 unidades para el cliente como la cantidad de ATP es de 
200, con una fecha de entrega prevista del pedido del cliente en 11/01/2014. 

Fecha de entrega prevista se calcula en función del tipo de envío del cliente y el tiempo de 
manipulación en el almacén. 



Hay un informe en el Estilo: Informe ATP. Eso permite comprobar la ATP visualizar la matriz de 

color-tamaños.



Asignación 

Hay dos proceso principales en asignación 

1. Stock

El proceso de asignación de inventario para pedidos de cliente reserva los productos almacenados 
para ese cliente, esto les impide ser vendido a otra persona. Hasta que se asigna el inventario, el 
nivel de inventario en la mano no se reducirá y el inventario potencialmente podría ser asignado a 
otra venta, sin dejar de inventario para cumplir el pedido. La asignación de valores para las ventas 
significa que se elimina del stock disponible en el almacén principal o centro de distribución y no 
puede ser vendido a otra persona, a menos que no asignados del pedido de venta. Cuando no hay 
suficiente stock para satisfacer una orden del todo, el estado le mostrará que hay elementos que 
quedaron pendientes.

2. WIP (De producción o de órdenes de compra)

De manera similar al stock, la asignación de órdenes de trabajo en curso (WIP) en los pedidos de 
venta reservan productos almacenados para ese cliente, evitando que sean vendidos a otra 
persona. Al recibir la mercancía, el stock se coloca en un recipiente diferente o especial en el 
depósito para ejecutar la asignación final de stock. 

Con el fin de proponer y automatizar la ejecución de la asignación el usuario debe: 

 Prioridad al cliente. Crear las diferentes prioridades en el orden necesario para ejecutar la 
asignación. Cliente con prioridades más altas se seleccionarán en primer lugar. Los 
siguientes valores se crean para la prioridad del cliente:



 Tipo de orden. El usuario debe crear al menos 1 Valor de tipo de orden para asignar a todos 
los pedidos. A continuación, el valor estará vinculado a la orden de venta. Si no se le asigna 
el valor por defecto..

 Configuración de la prioridad de la asignación. EIntroduzca en la tabla el orden del proceso 
que se ejecutará durante la asignación. Las opciones son: Prioridad, Tipo de orden, fecha 
de entrega o fecha del documento.



 Configuración de los contenedores o depósitos del cliente: Crear almacenes de distribución o 
ubicaciones

Crear al menos 1 almacén para asignar existencias finales de los clientes. Con el fin de dividir el 
stock sobre la base de importancia o prioridad del cliente para crear las ubicaciones necesarias. 
Ejemplo Folletos: derechos pagados, depositado y asignado. Recuerde que debe configurar la 
ubicación de la asignación para que pueda poder seleccionar la opción de Bin to Hard allocation.



 Vincular los almacenes / ubicaciones del registro maestro de clientes

Seleccione si el cliente se gestiona para el proceso de asignación de forma automática. También 
especificar la prioridad de asignación, el almacén y la ubicación de los lugares donde se almacenará 
la asignación final.

 Vincular los almacenes / ubicaciones en el registro maestro de estilo: Seleccione el almacén y la 
ubicación al Estilo



Asignación automática 

La asignación por parte stock para abrir órdenes de venta en batch (por lotes de la asignación) 

Este asistente muestra todos los estilos en stock en el almacén seleccionado como fuente. En la 

parte inferior todos los pedidos de ventas pendientes con cantidades libres.

En el Menu, opción: Apparel and Footwear  Ventas  Allocation  Allocation Wizard stock 

La asignación del stock se realiza contra el stock en mano del almacén y ubicación. Por lo 
general, el stock se almacena en un depósito principal. Al entrar las órdenes, pueden ser 
reservadas y se transferidas a una ubicación del cliente o almacén.

Seleccionar opción “Run Allocation” El proceso va a “Recomendar” basado en la configuración del 
sistema de prioridad por parte del usuario (1- cliente 2- tipo de orden 3- fecha de entrega, o un 
orden diferente).  



Once the process is done an allocation entry is created reserving the items to the customer 

bin or warehouse. 

Una vez realizado el proceso se crea una entrada de asignación reservando los artículos del 

cliente en una ubicación o almacén. 

 Seleccionar la opción “Allocate” para guardar la Recomendación. 



 Asignación individual de SKU para abrir órdenes o inventario (asignación manual)

El usuario puede seleccionar los estilos individuales - colores - tamaños - variantes y enviar a la 

ventana de recomendación. La asignación se realiza de artículo en artículo.  

Seleccionar la opción “Auto Allocation” 

En este ejemplo se ve una asignación parcial y, debido al que el stock en mano es menor que la 
cantidad de la orden de venta.

The  completes the qty available to be allocated. To Allocate that partial quantity, select the 

option “Add Reccomendation”. 

El Wizard completa las cantidades disponible para ser asignada. Para asignar esa cantidad parcial, 
seleccionar la opción "Add Reccomendation"



Para guardar la asignación seleccione la opción: “Allocate”. 

La asignación de órdenes de trabajo en curso (WIP) a las órdenes de venta 

Asignar mediante un barrido de las órdenes de compra o fabricación a todos los pedidos de 
ventas abiertos utilizando el sistema de prioridades. El sistema debe recomendar, en base a la 
configuración de prioridad (ordenar por cliente, tipo de orden, fecha de entrega)

En el menu, opción: Apparel and Footwear  Ventas  Allocation  Allocation 
Wizard 



Desasignar inventario para liberarlo para otra orden de venta.

Acceder a las cantidades asignadas del pedido de venta / orden de compra. Haga clic derecho en el 

documento - opción "View allocation data". También ayuda a anular la asignación de cantidades.



El proceso de cancelación de asignación eliminará las cantidades asignadas en la orden y 
reserva la operación de inventario creado durante la ejecucción de la asignación.

Con el fin de desasignar el usuario tendrá que abrir la orden o la entrada de asignación. 
Seleccione las líneas y las cantidades asignar y haga clic en el botón update.

Para visualizar el detalle de transferencia de inventario, cuando la asignación se generó a partir del 
inventario en mano. Vaya a : Apparel and Footwear  Ventas  Allocation  Allocation Transfer UDO. 



Para visualizar los documentos de asignación generados cuando se genera a partir de la orden 
de fabricación u orden de compra. Vaya a: Apparel and Footwear  Ventas  Allocation  

Allocation UDO. 

Also, in the Style, in the ATP Report can visualize the total quantity in free stock and the 

allocated qty.  Asimismo, en el estilo, en el Informe de ATP puede visualizar la cantidad total en 
stock libre y la cantidad en asignado.
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